Andrea Jorg @7

Verkauf,
Kommunikation & Management

Training & Beratung

VIer]

Sie haben Beratungsbedarf
zu weiteren Verkaufsthemen?

Meine Trainings lassen sich individuell kombinieren:
Von der eintdgigen Schulung bis hin zu einer

umfassenden Unternehmensanalyse und -beratung
finden Sie das passende Modul in meiner Leistungs-

palette. ‘

Kontakt:

&7‘ Filialorganisation in der Backereibranche Andrea Jérg

Ziel: effiziente Filialbetreuung In der Walsterwiese 18

A : . 66955 Pirmasens
@7 Verkaufsserrnpare: Einzel- oder Telefon 106331 - 28 63 32 ®
Intervalltraining Fax 106331 -289479
Ziel: Erh6hung der Verkaufszahlen Mobil 10171 - 4264620 )) I fiir den
Ilhrer Mitarbeiter ®
., mail@joerg-training.de mObI Ien
&7‘ Praxisorientierte Beratung, www.joerg-training.de

Personalentwicklung, Marketing

Ziel: optimale Nutzung aller vorhandenen BenRe Informationen zum marktfihrenden ve rka u f

Ressourcen im Unternehmen Hersteller fir mobile Geschafte in
g Deutschland finden Sie unter
@’) Verkaufstraining und Coaching www.borco.de

fiir Existenzgriinder
Ziel: Kundengewinnung und Kundenbindung

o o o
@/f Kundenanalyse und -beziehungen o
Ziel: bessere und nachhaltige Kunden- °
orientierung Trainerpreis 2004
Kategorie Kreativitét 1 > iNni
»lst der Kunde wirklich o IR ) tra'mng'de

noch Konig?«
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Service @7

in Perfektion ...

Mit einem Verkaufsfahrzeug
erschliefen Sie neue Kunden-
kreise.

Sie kommen lhren Kunden
sprichwortlich entgegen, denn
Sie verkaufen genau dort, wo
der Kunde lhre Dienstleistung
braucht.

Mehr Kundennahe geht kaum!

Doch was ist, wenn der Umsatz
hinter den Erwartungen zu-
rickbleibt, wenn die gefahre-
nen Verkaufstouren nicht den
erhofften Zuspruch finden?
Liegt es an der Tour, dem Verkaufsfahrer,

dem Sortiment, der Preisgestaltung?

Individuelle Losungen zu diesen und weiteren
Fragen erhalten Sie im Rahmen meiner Beratung
rund um den mobilen Backwarenverkauf und
Frihstlcksservice.

Profitieren Sie auflerdem von meiner Erfahrung
als Backermeisterin und Konditorin sowie von
meinem umfangreichen Trainingsangebot fiir
Ihre Verkaufsmitarbeiter, denn:

» Verkdufer
kann man
trainieren —

Kunden nicht! «

o

Eckpunkte &7

meines Beratungsangebots ...

Beratung
Marktanalyse zur Feststellung des Verkaufs-
und Wachstumspotenzials des Einsatzgebietes
e Hat lhr Verkaufsgebiet die richtige Grolke
und Lage?
e Sind Wettbewerber vorhanden?
¢ Wie hoch ist das Wachstumspotenzial des
Verkaufsgebietes?

Tourenplanung und -optimierung
e Wie erreichen Sie effizient umsatzstarke
Standorte?
e Wie sieht ein maltgeschneidertes Werbe-
konzept zur Toureinfiihrung und Kunden-
bindung aus?

Training
Praxisorientierte Verkaufstrainings
im Einzel- oder Intervalltraining
e Aktiver Verkauf
* Motivationssteigerung
* Neukundengewinnung
* Reklamationsmanagement
* Kundenbindungsstrategien
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... rund um @7

den mobilen Backwarenverkauf
und Friihstiicksservice ...

Verkaufs-Check
Testkciufe mit Komplett-Check

* Wie ist der Gesamteindruck von Fahrzeug
und Verkaufer/in?

e [st das Sortiment den Touren angepasst?

* Wirkt die Warenprasentation verkaufs-
fordernd?

e Wie prasentieren sich die Verkdufer/innen
im Kundengesprach?

Als Ergebnis meiner Beratung erhalten Sie eine
perfekt zugeschnittene Strategie zum Aufbau
oder Ausbau lhres Vertriebskonzepts im mobilen
Verkauf. Anhand klarer Empfehlungen zu allen
relevanten Eckpunkten verbessern Sie lhre
Tourenplanung und kdnnen WerbemaRnahmen
gezielt einsetzen.

Das Verkaufstraining erhoht die Motivation lhrer
Verkaufsfahrer/innen und bewirkt Verhaltensan-
derungen, die sich auf die Kundenzufriedenheit —
und damit direkt auf den Umsatz — auswirken ...

Mit meinen Trainings und meiner Beratung fiir den
mobilen Verkauf bin ich exklusive Kooperationspartne-
rin von Borco-Hohns im Bereich Backwaren fiir Stid-
deutschland.

... damit Q?

der Euro rolit.




